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LỜI CẢM ƠN 

Được sự giới thiệu của Phân hiệu Đại Học Đà Nẵng tại Kon Tum cùng với sự chấp 

nhận của CÔNG TY TNHH TƯ VẤN KINH DOANH HOÀNG NGUYÊN BÁCH, sau 

hơn ba tháng thực tập tại công ty cùng với những kiến thức đã học, tôi đã hoàn thành báo 

cáo chuyên đề với đề tài: “Kế toán bán hàng và xác định kết quả kinh doanh tại CÔNG 

TY TNHH ĐẦU TƯ VÀ PHÁT TRIỂN AN XUÂN PHÁT”. Để hoàn thành đề tài, ngoài 

sự cố gắng của bản thân, tôi đã nhận được sự giúp đỡ tận tình từ phía nhà trường và cơ 

quan thực tập. Nhất là sự hướng dẫn tận tâm, nhiệt tình của cô Bùi Thị Bích Thủy trong 

suốt thời gian tôi thực hiện đề tài.  

Tôi chân thành cảm ơn quý thầy cô khoa Kinh Tế, cùng toàn thể quý thầy cô Phân 

hiệu Đại Học Đà Nẵng tại Kon Tum đã truyền đạt những kiến thức quý báu cho tôi trong 

những năm học vừa qua.  

Tôi chân thành cảm ơn các anh chị phòng kế toán của CÔNG TY TNHH TƯ VẤN 

KINH DOANH HOÀNG NGUYÊN BÁCH đã nhiệt tình hướng dẫn, cung cấp số liệu 

cho tôi trong quá trình thực tập.  

Vì kiến thức chuyên môn còn hạn chế và thiếu kinh nghiệm thực tiễn nên nội dung 

đề tài không tránh khỏi những thiếu sót. Vì vậy tôi rất mong nhận được sự góp ý của quý 

thầy cô và các bạn để đề tài được hoàn thiện hơn.  

Cuối cùng, tôi xin kính chúc quý thầy cô dồi dào sức khỏe. Kính chúc Quý CÔNG 

TY TNHH TƯ VẤN KINH DOANH HOÀNG NGUYÊN BÁCH ngày càng mở rộng và 

phát triển hơn nữa trong tương lai.  

Xin chân thành cảm ơn!  

 

 Sinh viên 

 

 Đặng Công Hoàng 
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PHẦN MỞ ĐẦU 

1. Tính cấp thiết của đề tài 

 Trong môi trường kinh doanh cạnh tranh ngày càng khốc liệt hiện nay, việc bán 

hàng và xác định kết quả kinh doanh đóng vai trò quan trọng trong sự thành công của 

một doanh nghiệp. Bán hàng không chỉ là quá trình tiếp cận khách hàng và thuyết phục 

họ mua sản phẩm hoặc dịch vụ, mà còn bao gồm cả việc quản lý quan hệ khách hàng và 

xây dựng mối liên kết lâu dài. Trong khi đó, xác định kết quả kinh doanh đóng vai trò 

quyết định trong việc đo lường hiệu suất hoạt động của doanh nghiệp và định hướng cho 

các quyết định chiến lược trong tương lai. 

Đề tài này tập trung vào nghiên cứu và phân tích các phương pháp, quy trình và 

công cụ mà các doanh nghiệp sử dụng để bán hàng hiệu quả và đo lường kết quả kinh 

doanh. Điều này bao gồm việc tìm hiểu về các chiến lược bán hàng khác nhau, quy trình 

quản lý khách hàng, công nghệ hỗ trợ bán hàng, cách sử dụng dữ liệu để đo lường và 

phân tích kết quả kinh doanh, cùng nhiều yếu tố khác. Em quyết định chọn đề tài “Kế 

toán mua hàng và xác định kết quả kinh doanh tại công ty TNHH đầu tư và phát triển An 

Xuân Phát” 

Được sự hướng dẫn của TH.S Nguyễn Thị Hằng, bài báo cáo trình bày kế toán mua 

hàng và xác định kết quả kinh doanh thực tế tại công ty TNHH đầu tư và phát triển An 

Xuân Phát mà em đã tìm hiệu  được trong quá trình thực tập. Đồng thời, em cũng đã nhận 

ra được những điểm khác biệt trong công tác kế toán ở công ty An Xuân Phát so với lý 

thuyết đã học. 

2. Đề tài nghiên cứu 

- Tìm hiểu cơ sở lý luận về bán hàng và xác định kết quả kinh doanh 

- Thực trang công tác kế toán của bán hàng và xác định kết quả kinh doanh tại Công 

ty TNHH đầu tư và phát triển An Xuân Phát 

- Tìm ra những ưu điểm và nhược điểm, từ đó rút ra những giải pháp, kiến nghị 

nhằm góp phần hoàn thiện tổ chức công tác kế toán bán hàng và xác định kết quả kinh 

doanh tại Công ty TNHH đầu tư và phát triển An Xuân Phát.  

3. Đối tượng và phạm vi nghiên cứu 

- Đối tượng nghiên cứu: tác kế toán bán hàng và xác định kết quả kinh doanh tại 

Công ty TNHH đầu tư và phát triển An Xuân Phát. 

- Phạm vi nghiên cứu: 

+ Phạm vi về thời gian: 04/03/2024 – 25/05/2024 

+ Cơ sở thời gian: Tháng 04/2024 

4. Phương pháp nghiên cứu 

- Phương pháp thu thập dữ liệu: dữ liệu thứ cấp là sổ sách kế toán của đơn vị thực 

tập, tham khảo trên sách vở, đọc tài liệu trên internet, các báo cáo thực tập được lưu trên 

thư viện trường về kế toán bán hàng và xác định kết quả kinh doanh, … 
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- Phương pháp phân tích dữ liệu: phân tích các thông tin thu thập về kế toán bán 

hàng được ghi trong sổ sách, chứng từ và báo cáo xác định kết quả kinh doanh từ đơn vị 

thực tập. 

5. Bố cục đề tài 

Bố cục đề tài bao gồm 3 phần:  

Chương 1: Cơ sở lý luận về kế toán bán hàng và xác định kết quả kinh doanh tại 

Công ty TNHH đầu tư và phát triển An Xuân Phát. 

Chương 2: Thực trạng công tác kế toán bán hàng và xác định kết quả kinh doanh tại 

Công ty TNHH đầu tư và phát triển An Xuân Phát. 

Chương 3: Một số biện pháp nhằm hoàn thiện công tác kế toán bán hàng và xác 

định kết qủa kinh doanh. 
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CHƯƠNG 1  

CƠ SỞ LÝ LUẬN VỀ BÁN HÀNG VÀ XÁC ĐỊNH KẾT QUẢ  

KINH DOANH 

1.1. KHÁI NIỆM, NHIỆM VỤ, Ý NGHĨA CỦA KẾ TOÁN BÁN HÀNG VÀ XÁC 

ĐỊNH KẾT QUẢ KINH DOANH 

a. Khái niệm bán hàng: 

Bán hàng là khâu cuối cùng của hoạt động sản xuất kinh doanh. Bán hàng là quá 

trình DN chuyển giao sản phẩm, hàng hóa, dịch vụ cho khách hàng và khách hàng đã 

thanh toán hoặc chấp nhận thanh toán. 

b. Khái niệm xác định kết quả bán hàng 

Xác định kết quả bán hàng là so sánh CP kinh doanh đã bỏ ra và thu nhập hoạt động 

kinh doanh mang về trong kỳ, thường là cuối tháng, cuối quý, cuối năm, tùy thuộc vào 

đặc điểm kinh doanh và yêu cầu quản lý của doanh nghiệp. Nếu thu nhập lớn hơn CP thì 

kết quả bán hàng lãi, ngược lại, thu nhập nhỏ hơn CP thì kết quả bán hàng lỗ. 

c. Nhiệm vụ kế toán bán hàng và xác định kết quả kinh doanh 

Ghi chép phản ánh đầy đủ khối lượng hàng hóa sản phẩm bán ra, tính đúng GVHB 

và các CP nhằm xác định chính xác KQKD. Cung cấp thông tin kịp thời về tình hình bán 

hàng cho lãnh đạo điều hành hoạt động kinh doanh, kiểm tra tiến độ thực hiện kế hoạch 

bán hàng, kế hoạch thuận lợi 

d. Ý nghĩa kế toán bán hàng và xác định kết quả kinh doanh 

Giữa bán hàng và xác định KQKD có mối quan hệ mật thiết, tác động qua lại lẫn 

nhau. Bán hàng là cơ sở để xác định KQKD cao hay thấp và KQKD là căn cứ quan trọng 

đưa ra quyết định bán hàng. KQKD là mục tiêu cuối cùng doanh nghiệp hướng đến và 

bán hàng là phương tiện thực hiện mục tiêu ấy. Doanh nghiệp bán hàng được mới có thể 

bù đắp chi phí bỏ ra, nâng cao đời sống lao động, mở rộng hoạt động SXKD. 

Bán hàng và xác định KQKD có vai trò vô cùng quan trọng không chỉ đối với 

doanh nghiệp mà còn ảnh hưởng đến nền kinh tế. Việc xác định KQKD là cơ sở xác định 

chính xác và hiệu quả hoạt động của các doanh nghiệp đối với nhà nước thông qua việc 

nộp thuế, lệ phí vào ngân sách, xác định cơ cấu chi phí hợp lý và sử dụng hiệu quả lợi 

nhuận.  

1.2. KẾ TOÁN DOANH THU BÁN HÀNG 

1.2.1. Các phương thức bán hàng và thanh toán 

a. Các phương thức bán hàng: 

Bán buôn hàng hóa: gồm hai phương thức 

Phương thức bản buôn hàng hoá qua kho : là phương thức mà hàng bán phải được 

xuất từ kho bảo quản của doanh nghiệp. Bán buôn hàng hoá qua kho có thể thực hiện 

dưới hai hình thức: 

Bán buôn hàng hoá qua kho theo hình thức giao hàng trực tiếp: bên mua cử đại diện 

đến kho của DN để nhận hàng. Doanh nghiệp xuất kho hàng hoá giao trực tiếp cho đại 
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diện bên mua. Sau khi đại diện bên mua nhận đủ hàng, thanh toán tiền hoặc chấp nhận 

nợ, hàng hoá được xác định là tiêu thụ. 

Bán buôn hàng hoá qua kho theo hình thức chuyển hàng: Theo hình thức này, căn 

cứ vào hợp đồng kinh tế đã ký kết hoặc theo đơn đặt hàng, DN xuất kho hàng hoá, dùng 

phương tiện vận tải của mình hoặc đi thuế ngoài, chuyển hàng đến kho của bên mua hoặc 

một địa điểm nào đó bên mua quy định trong hợp đồng.  

Hàng hoá chuyển bán vẫn thuộc quyền sở hữu của DN. Chỉ khi nào được bên mua 

kiểm nhận, thanh toán hoặc chấp nhận thanh toán thì số hàng chuyển giao mới được coi 

là tiêu thụ, người bán mất quyền sở hữu về số hàng đã giao. Chi phí vận chuyển do DN 

chịu hay bên mua chịu là do sự thoả thuận từ trước giưa hai bên. Nếu DN chịu CP vận 

chuyển, sẽ được ghi vào CP bán hàng. Nếu bên mua chịu CP vận chuyển, sẽ phải thu tiền 

của bên mua.  

Phương thức bán buôn hàng hoá vận chuyển thẳng:  Theo phương thức này, DN sau 

khi mua hàng, nhận hàng mua, không đưa về nhập kho mà chuyển bán thẳng cho bên 

mua. Phương thức này có thể thực hiện theo hai hình thức: 

Bán buôn hàng hoá vận chuyển thẳng theo hình thức giao hàng trực tiếp (còn gọi là 

hình thức giao tay ba): Theo hình thức này, DN sau khi mua hàng, giao trực tiếp cho đại 

diện của bên mua tại kho người bán. Sau khi đại diện bên mua ký nhận đủ hàng, bên mua 

đã thanh toán tiền hàng hoặc chấp nhận nợ, hàng hoá được xác nhận là tiêu thụ. 

Bán buôn hàng hoá vận chuyển thẳng theo hình thức chuyển hàng: Theo hình thức 

này, DN sau khi mua hàng, nhận hàng mua, dùng phương tiện vận tải của mình hoặc thuê 

ngoài vận chuyển hàng đến giao cho bên mua ở địa điểm đã được thoả thuận. Hàng hoá 

chuyển bán trong trường hợp này vẫn thuộc quyền sở hữu của DN. Khi nhận được tiền 

của bên mua thanh toán hoặc giấy báo của bên mua đã nhận được hàng và chấp nhận 

thanh toán thì hàng hoá chuyển đi mới được xác định là tiêu thụ [1].  

b. Hình thức thanh toán 

Thanh toán bằng tiền mặt: thanh toán bằng tiền mặt là chính, trong đó có nội tệ và 

ngoại tệ 

Thanh toán không bằng tiền mặt: thanh toán thông qua khâu trung gian là ngân 

hàng bằng cách mở tài khoản. 

1.2.2.  Kế toán doanh thu bán hàng  

Khái niệm: 

Doanh thu là tổng giá trị lợi ích kinh tế DN thu được trong kỳ kế toán, phát sinh từ 

các hoạt động SXKD thông thường của DN, góp phần làm tăng vốn chủ sở hữu. 

Điều kiện ghi nhận doanh thu: 

DN đã chuyển giao phần lớn lợi ích và rủi ro gắn liền với quyền sở hữu sản phẩm 

hoặc hàng hóa cho khách hàng. 

DN không còn nắm giữ quyền quản lý hàng hóa như người sở hữu hàng hóa hoặc 

quyền kiểm soát hàng hóa. 

Doanh thu được xác định tương đối chắc chắn. 
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DN đã thu được hoặc chắc chắn sẽ thu được lợi ích kinh tế từ giao dịch bán hàng  

Xác định được chi phí liên quan đên giao dịch bán hàng. 

Chứng từ hoạch toán: 

Hóa đơn GTGT, Hóa đơn bán hàng, phiếu xuất kho, bảng kê hàng hóa 

Tài khoản sử dụng: 

 TK 511 Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ 

- Số thuế bán hàng đặt biệt, thuế             - DT bán hàng và cung cấp dịch   

xuất khẩu phải nộp                                   vụ phát sinh trong kỳ. 

- Số thuế GTGT phải nộp (theo  

phương pháp trực tiếp) 

- Các khoản chiết khấu thương  

- mại, hàng bán bị trả lại, giảm giá 

hàng bán   

- Kết chuyển DT Thuần vào TK 911 

 

  

TK này không có số dư 

Sổ sách kế toán chính bao gồm: 

- Sổ nhật ký chung (sổ cái) TK 511 

- Sổ chỉ tiết TK 511 

 

Phương pháp hạch toán: 

    TK 111,112,131    TK 511   TK 111,112,132 

       Các khoản giảm trừ doanh thu  Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ 

        
      
      TK 333    

         Các khoản thuế phải nộp khi 

        Bán hàng, cung cấp dịch vụ 

        (Trường hợp chưa tách ngay các 

        khoản thuế phải nộp tại thời 

        điểm ghi nhận doanh thu) 

             

             Các khoản thuế phải nộp khi bán hàng hóa, cung cấp dịch vụ  

           (Trường hợp tách ngay các khoản thuế phải nộp tại thời điểm ghi nhận doanh thu) 

Sơ đồ 1.1. Sơ đồ hạch toán doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ 

1.2.3. Kế toán doanh thu hoạt động tài chính 

Doanh thu hoạt động tài chính là Doanh thu tiền lãi, tiền bản quyền, cổ tức, lợi 

nhuận được chia, doanh thu hoạt động tài chính khác của Doanh nghiệp. 
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Nguyên tắc hạch toán: TK 515 “Doanh thu hoạt động tài chính” theo dõi Doanh thu 

hoạt động tài chính trong kỳ. Cuối kỳ, kế toán kết chuyển Doanh thu hoạt động tài chính 

vào bên “Có” TK 911 để xác định kết quả kinh doanh trong kỳ [1]. 

Tài khoản sử dụng: 

TK 515 Doanh thu hoạt động tài chính 

- Số thuế GTGT nộp theo phương pháp      - Chiếu khấu thanh toán được hưởng 

trực tiếp 

      - Tiền lãi, lợi nhuận được chia 

- Kết chuyển Doanh thu hoạt động tài     - Doanh thu hoạt động tài chính khác 

chính thuần sang TK 911                               phát sinh trong kỳ 

 

 TK này không có số dư 

Sổ sách kế toán chính bao gồm: 

- Sổ nhật ký chung (sổ cái) TK 515 

- Sổ chỉ tiết TK 515 

Phương pháp hạch toán: 

    TK 3331 TK 515    TK 111, 112, 121, 131, 221, 

222 

       Thuế GTGT phải nộp  Lãi đầu tư chứng khoán ngắn, dài hạn, cho vay 

       (PP Trực tiếp) 

                TK 111, 112, 131 

      TK 911  DT bán, chuyển nhượng BĐS, Chứng khoán 
         Kết chuyển doanh thu  

            hoạt động tài chính 

     TK 338, 331 

   Lãi bán hàng trả chậm, phần thưởng từ chiết  

       khấu thanh toán 

 

Sơ đồ 1.2. Sơ đồ hạch toán doanh thu hoạt động tài chính 

1.2.4. Chi phí giá vốn hàng bán 

Chứng từ sử dụng: hợp đồng mua bán, phiếu cuất kho, hóa đơn bán hàng 

Nguyên tắc hạch toán: Tài khoản 632 dùng để phản ánh giá vốn của hàng hóa, 

thành phẩm đã bán. 

Giá vốn được ghi nhận khi doanh nghiệp bán hàng và chuyển giao quyền sở hữu 

sản phẩm, hàng hóa cho khách hàng. 

Phương pháp xác định giá vốn: 

Giá vốn được tính theo phương pháp bình quân gia quyền hoặc phương pháp nhập 

trước - xuất trước. 

Đối với hàng hóa: Giá vốn = Giá mua + Chi phí liên quan trực tiếp. 

Đối với sản phẩm: Giá vốn = Chi phí sản xuất thực tế của sản phẩm đã bán. 

Nội dung ghi sổ: 
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Ghi giá vốn của hàng hóa, sản phẩm đã bán. 

Ghi các khoản giảm trừ giá vốn (chiết khấu, giảm giá...). 

Ghi các khoản phí vận chuyển, bảo hiểm hàng bán. 

Phương pháp tính giá vốn: 

Đối với hàng hóa:  

Giá vốn = Giá trị hàng tồn kho đầu kỳ + Giá trị nhập kho trong kỳ - Giá trị hàng tồn 

kho cuối kỳ. 

Đối với sản phẩm: Giá vốn = Chi phí sản xuất sản phẩm đã bán. 

Tài khoản sử dụng: 

  TK 632 Giá vốn hàng bán 

- Trị giá vốn của sản phẩm, hàng hóa,  - Trị giá hàng bán bị trả lại nhập  

   dịch vụ bán trong kỳ       kho 

     - Kết chuyển toàn bộ giá bốn hàng  

       bán sang TK911 

 

 TK không có số dư 

Phương pháp hạch toán:  

       TK 154, 155         `TK 632   TK 155, 157 

          Xuất kho bán trực tiếp            Nhập kho hàng bán bị trả lại 

                        TK 157  

        Hàng gửi đi bán hàng đã tiêu thụ    TK 911 

      

             Kết chuyển GVHB 

       TK 152, 153,156, 138 

         Khoản hao hụt hàng tồn kho 

 

 

Sơ đồ 1.3. Sơ đồ hạch toán giá vốn bán hàng 

1.2.5. Kế toán chi phí tài chính 

Khái niệm:  

Chi phí hoạt động tài chính là các khoản chi phí liên quan đến hoạt động đầu tư tài 

chính bao gồm các khoản chi phí của hoạt động tài chính, các khoản đầu tư ngắn hạn, các 

khoản chênh lệch tỷ giá ngoại tệ và một số chi phí khác của doanh nghiệp. 

Chứng từ sử dụng: Phiếu chi, Ủy nhiệm chi, Hóa đơn GTGT, Sổ cái,... 

Tài khoản sử dụng:  
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- Trích lập bổ sung dự phòng 

giảm giá chứng khoán kinh 

doanh, dự phòng tổn thất ĐT vào 

ĐV khác. (Chênh lệch giữa số dự 

phòng phải lập kỳ này > số dự 

phòng đã lập kỳ  

trước). 

 - Cuối kỳ kế toán, kết chuyển 

toàn bộ chi phí TC phát sinh 

trong kỳ để xác định KQ HĐKD. 

 

- Các khoản được ghi 

giảm chi phí tài chính 

 

TK 635 chi phí tài chính 

- Các khoản chi phí tài chính   

   phát sinh trong kỳ trả lại nhập   

- Trích lập bổ sung dự phòng giảm  

giá chứng khoán kinh doanh,  

dự phòng tổn thất ĐT vào ĐV khác.  

(Chênh lệch giữa số dự phòng phải 

 lập kỳ này > số dự phòng đã lập kỳ  

trước). 

 

 

 

 

 

TK không có số dư 
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Hạch toán tài khoản: 

TK 413    TK 635   TK 2291, 2292 

        Xử lý lỗ tỷ giá do đánh giá lại           Hoàn nhập số chênh lệch dự phòng  

        các khoản mục tiền tệ có gốc ngoại   giảm giá đầu tư chứng khoán tổn thất  

       tệ cuối kỳ vào chi phí tài chính           đầu tư vào đơn vị khác 

TK 121,228              TK 911 

       Lỗ về bán các khoản đầu tư               Cuối kỳ, kết chuyển chi phí tài chính 

                        TK 111,112 

       Tiền thu bán các      Chi phí nhượng 

        Khoản đầu tư          bán các khoản  

       đầu tư 

TK 2291,2292 

       Lập dự phòng giảm giá chứng  

       khoản và dự phòng tổn thất đầu tư 

       vào đơn vị khác     

TK 111,112,331 

       Chiết khấu thanh toán cho người 

       mua 

TK 111,112, 

    335,242 

       Lãi tiền vay phải trả, phân bố lãi  

       mua hàng trả chậm, trả góp 

 

Sơ đồ 1.4. Sơ đồ hạch toán chi phí tài chính 

1.2.6. Kế toán chi phí doanh nghiệp 

Khái niệm: 

Chi phí quản lý doanh nghiệp là chi phí liên quan đến toàn bộ hoạt động quản lý và 

điều hành doanh nghiệp như lương nhân viên quản lý, chi phí khấu hao TSCD ở bộ phận, 

chi phí dịch vụ mua ngoài, chi phí bàng tiền khác, … 

Chứng từ sử dụng: Phiếu chi, Hóa đơn GTGT, Giấy báo nợ, Bảng lương, Bảng 

chấm công, … 

Tài khoản sử dụng: 

Tài khoản 642 – Chi phí quản lý doanh nghiệp (không có số dư cuối kỳ) 

Trong đó: 

Tài khoản 6421 - Chi phí bán hàng: Phản ảnh chỉ phi bán hàng thực tế phát sinh 

trong quá trình bán sản phẩm, hàng hóa và cung cấp dịch vụ trong kỳ của doanh nghiệp 

và tình hình kết chuyển chi phí bán hàng sang TK 911- Xác định kết quả kinh doanh. 

Tài khoản 6422 - Chi phí quản lý doanh nghiệp: Phản ánh chi phí quản lý chung của 

doanh nghiệp phát sinh trong kỳ và tình hình kết chuyển chi phí quản lý doanh nghiệp 

sang TK 911 - Xác định kết quả kinh doanh. 
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  TK 642 “Chi phí quản lý doanh nghiệp” 

- Các chi phí quản lý kinh  - Các khoản được ghi giảm chi  

doanh phát sinh trong kỳ                              phí quản lý kinh doanh   

- Số dự phòng phải thu khó đòi,  - Hoàn nhập dự phòng phải thu khó dự 

phòng phải trả                                       đòi, dự phòng phải trả. 

                           - Kết chuyển chi phí quản lý  

kinh doanh vào tài khoản 911 “Xác định 

kết quả kinh doanh 

 

 TK không có số dư 

Hạch toán tài khoản: 
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   TK111,112, 

152,153,242,331   TK 642   TK 111,112 

 

               Chí phí vật liệu, công cụ    Các khoản giảm chi phí  

                                                TK 133                        quản lý kinh doanh 

                      Thuế GTGT   

                       (nếu có) 

TK 334,338     TK 911 

          Chi phí tiền lương, tiền công, phụ cấp           Kết chuyển chi phí  

          BHXH, BHYT, BHTN, KPCĐ, tiền ăn ca   quản lý kinh doanh 

          Các khoản trích theo lương 

TK 214       TK 2293 

           Chí phí khấu hao TSCD         Hoàn nhập số chênh lệch giữa 

          số sự phòng phải số dự phòng 

TK 242,335          phải phu khó đòi đã trích lập 

          Chi phí phân bổ dần, chi phí trích trước      năm trước chưa sử dụng hết  

          lớn số phải trích lập năm nay 

TK 352       TK 352 

          Dự phòng phải trả hợp đồng có rủi ro lớn    Hoàn nhập dự phòng phải trả 

          dự phòng phải trả khác           phải trả về chi phí bảo hành  

           sản phẩm, hàng hóa 

 TK 2293 

         Dự phòng phải thu khó đòi 

TK 111,112,153 

  141,331,335 

                  Chi phí dịch vụ mua ngoài 

                  Chi phí bằng tiền khác 

                                   TK 133 

               Thuế GTGT        Thuế GTGT đầu vào 

               (nếu có)              không được khấu trừ 

 TK 152,153, 

  155,156 

            Thành phẩm, hàng hóa, dịch vụ khuyến 

             Mại quảng cáo, tiêu dùng nội bộ 

            (không kèm theo theo điệu kiện khách  

             hàng phải mua hàng hóa, dịch vụ khác 

  TK 338 

           Số phải trả cho đơn vị nhận ủy thác 

                  Xuất khẩu về các khoản đã chi hộ 

                                  TK 133 

                Thuế GTGT 

               (nếu có) 

Sơ đồ 1.5.  Sơ đồ hạch toán chi phí quản lý kinh doanh 
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1.2.7. Thu nhập khác 

Phản ánh các khoản thu nhập khác ngoài hoạt động sản xuất, kinh doanh của doanh 

nghiệp. 

Chứng từ sử dụng: hóa đơn, phiếu chi, phiếu thu … 

Tài khoản sử dụng:  TK 711 

  TK 711 “Thu Nhập Khác” 

- Số thuế GTGT phải nộp (nếu có) đối với             - các khoản phải thu nhập khác 

các khoản thu nhập khác ở doanh nghiệp                 phát sinh trong kì 

nộp thuể GTGTtheo phương pháp trực tiếp 

- Cuối kỳ kế toán, kết chuyển các khoản thu  

nhập khác phát sinh trong kỳ sang TK 911 

“xác định kết quả kinh doanh” 

 

 TK không có số dư 

Sổ sách kế toán chính bao gồm: 

- Sổ nhật ký chung (sổ cái) TK 711 

- Sổ chỉ tiết TK 711 

TK 911  TK 711   TK 111,112,138 

                 Kết chuyển thu nhập khác        Thu phạt khách hàng vi phạm hợp  

                        Vào TK 911                         đồng kinh tế, tiền các tổ chức bảo  

                                                     hiểm bồi thường 

           TK 333   Thu được khoản phải thu khó đòi                            

đã xóa bỏ 

                 Các khoản thuế trừ vào thu                     TK 338 

                 nhập khác (nếu có)           Tiền phạt tính trừ vào khoản nhật ký 

           quỹ, ký cược 

      TK 152,156,221 

           Nhận tài trợ, biểu tặng vật tư, hàng  

           hóa, ký cược  

Sơ đồ 1.6.  Sơ đồ hạch toán thu nhập khác 

1.2.8. Chi phí khác  

Tài khoản này phản ánh những khoản chi phí phát sinh do các sự kiện hay các 

nghiệp vụ riêng biệt với hoạt động thông thường của doanh nghiệp. Chi phí khác của 

doanh nghiệp có thể gồm: 

- Chi phí thanh lý, nhượng bán TSCĐ (gồm cả chi phí đấu thầu hoạt động thanh lý). 

Số tiền thu từ bán hồ sơ thầu hoạt động thanh lý, nhượng bán TSCĐ được ghi giảm chi 

phí thanh lý, nhượng bán TSCĐ, 

- Chênh lệch giữa giá trị hợp lý tài sản được chia từ BCC nhỏ hơn chi phí đầu tư 

xây dựng tài sản đồng kiểm soát, 

- Giá trị còn lại của TSCĐ bị phá dỡ, 

- Giá trị còn lại của TSCĐ thanh lý, nhượng bán TSCĐ (nếu có), 



 

13 

 

- Chênh lệch lỗ do đánh giá lại vật tư, hàng hóa, TSCĐ đưa đi góp vốn vào công ty 

liên doanh, liên kết và đầu tư khác, 

- Tiền phạt phải trả do vi phạm hợp đồng kinh tế, phạt vi phạm hành chính; 

- Các khoản chi phí khác. 

Tài khoản sử dụng: 

TK 811 “Chi Phí Khác” 

- Cuối kỳ kế toán, kết chuyển các khoản Chi   - Phản ánh các khoản chi phí khác  

phí khác phát sinh trong kỳ sang TK 911           phát sinh. 

“xác định kết quả kinh doanh”  

 

 TK không có số dư 

Hạch toán tài khoản: 

TK 111,112,131,141                       TK 811                                        TK 911 

           Các chi phí khác phát sinh            Kết chuyển chi phí khác 

            (chi hoạt động thanh lý,                để xác định kết quả kinh doanh 

                 nhượng bán TCSĐ) 

     TK 111,112,138 

                        TK 331,333,338        Thu bán hồ sơ thầu hoạt động  

              Khi nộp phạt     Khoản bị phạt   Thanh lý, nhượng bán TSCĐ 

                                     do vi phạm HĐ  

TK 2111,2113              TK 214 

          Nguyên giá    Giá trị     Khấu hao 

        TSCĐ           hao mòn TSCĐ ngừng 

                                            Sử dụng cho 

                                           SKKD     

                                           TK 228 

                           Giá trị vốn góp  

                           liên doanh liên 

                                  kết 

                            Chênh lệch giữa giá  

                            đánh giá lại nhỏ hơn 

                           giá trị còn lại của TSCD 

Tài sản 

        Đánh giá giảm giá trị TS khi chuyển  

           đổi loại hình doanh nghiệp  

 

Sơ đồ 1.7. Sơ đồ hạch toán chi phí khác 
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1.3. XÁC ĐỊNH KẾT QUẢ KINH DOANH 

1.3.1. Khái niệm 

Kết quả hoạt động kinh doanh gồm: 

Kết quả hoạt động SXKD: là số chênh lệch giữa DT bán hàng và cung cấp dịch vụ 

thuần, DT nội bộ, DT hoạt động tài chính và giá vốn hàng bán, CP bán hàng, CP quản lý 

DN, CP tài chính, ... 

Kết quả hoạt động khác: là số chênh lệch giữa các khoản thu nhập khác và các 

khoản CP khác. 

Xác định kết quả kinh doanh theo thông tư 133/2016/TT-BTC như sau: 

Kết quả hoạt động SXKD = Doanh thu thuần về bán hàng – Giá vốn hàng bán – 

Chi phí quản lý kinh doanh 

Doanh thu thuần về bán hàng và cung cấp dịch vụ = Doanh thu bán hàng và 

cung cấp dịch vụ – Các khoản giảm trừ doanh thu 

Trong đó: Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ là tổng giá trị các lợi ích kinh tế 

ghi nhận trong kỳ kế toán, phát sinh từ các hoạt động SXKD thông thường của doanh 

nghiệp. 

1.3.2. Hạch toán xác định kết quả hoạt động kinh doanh 

a) Cuối kỳ kế toán, thực hiện việc kết chuyển số doanh thu bán hàng thuẩn vào tài 

khoản Xác định kết quả kinh doanh, ghi:  

Nợ TK 511 - Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ 

       Có TK 911 - Xác định kết quả kinh doanh. 

b) Kết chuyển trị giá vốn của sản phẩm, hàng hóa, dịch vụ đã tiêu thụ trong kỳ, ghi:  

Nợ TK 911 - Xác định kết quả kinh doanh 

     Có TK 632 - Giá vốn hàng bán. 

c) Cuối kỳ kế toán, kết chuyển doanh thu hoạt động tài chính và các khoản thu nhập 

khác, ghi: 

Nợ TK 515 - Doanh thu hoạt động tài chính 

Nợ TK 711 - Thu nhập khác 

     Có TK 911 - Xác định kết quả kinh doanh. 

d) Cuối kỳ kế toán, kết chuyển chỉ phí hoạt động tài chính và các khoản chi phí khác, 

ghi: 

Nợ TK 911 - Xác định kết quả kinh doanh 

     Có TK 635 - Chi phí tài chính 

     Có TK 811 - Chi phí khác. 

e) Cuối kỳ kế toán, kết chuyển chi phí quản lý kinh doanh phát sinh trong kỳ, ghi: 

Nợ TK 911 - Xác định kết quả kinh doanh 

      Có TK 642 - Chi phí quản lý kinh doanh. 

f) Cuối kỳ kế toán, kết chuyền chi phí thuế thu nhập doanh nghiệp ghi: 

Nợ TK 911 – Xác định kết quả kinh doanh  

      Có TK 821 - Chi phí thuế TNDN 
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g) Kết chuyển kết quả hoạt động kinh doanh trong kỳ vào lợi nhuận sau thuế chưa 

phân phối: 

- Kết chuyển lãi, ghi:  

Nợ TK 911 - Xác định kết quả kinh doanh 

Có TK 421 - Lợi nhuận sau thuế chưa phân phối. 

- Kết chuyển lỗ, ghi: 

Nợ TK 421 - Lợi nhuận sau thuế chưa phân phối 

Có TK 911 - Xác định kết quả kinh doanh. 

Tài khoản sử dụng: 

TK 911 Xác định kết quả kinh doanh 

- GVHB, CP bán hàng, CP khác - DT thuần 

- CP tài chính, CP khác                      - DT hoạt độn tài chính 

- CP thuế TNDN  - Thu nhập khác 

- LN Chưa phân phối (lãi) - Lợi nhuận chưa phân phối ( lỗ) 

TK không có số dư 

Hạch toán tài khoản: 

TK 632,635, 642,811                                  TK 911                               TK 511,515,711 

              Kết chuyển chi phí                           Kết chuyển doanh thu và thu nhập khác     

 

TK 821  

         Kết chuyển chi phí thuế thu nhập           

                           doanh nghiệp 

TK 421                                                                                                                     TK 421 

          Kết chuyển lãi hoạt động kinh doanh   kết chuyển lỗ hoạt động kinh doanh  

                             trong kỳ                                                 trong kỳ 

 

Sơ đồ 1.8. Sơ đồ hạch toán xác định kết quả kinh doanh  

1.3.3. Kế toán chi phí thuế TNDN 

Khái niệm:  

Tài khoản này dùng để phản ánh chi phí thuế thu nhập doanh nghiệp của doanh 

nghiệp phát sinh trong năm làm căn cứ xác định kết quả hoạt động kinh doanh sau thuế 

của doanh nghiệp trong năm tài chính hiện hành. 

Khi lập Báo cáo tài chính, kế toán phải kết chuyển chi phí thuế thu nhập doanh 

nghiệp phát sinh vào tài khoản 911 - “Xác định kết quả kinh doanh” để xác định lợi 

nhuận sau thuế trong kỳ kế toán. 

Chứng từ sử dụng: sổ chi tiết, Sổ cái (sổ nhật ký chung) 
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Tài khoản sử sụng: 

TK 821 Thuế Thu nhập Doanh Nghiệp 

- Chi phí TNDN phát sinh trong năm.            

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

TK không có số dư 

Hạch toán tài khoản: 

TK 333 (3334)     TK 821         TK 911 

Số thuế thu nhập phải nộp trong kỳ do  Kết chuyển chi phí thuế TNDN 

 DN tự xác định 

 

       Số chênh lệch giữa thuế TNDN  

       tạm phải nộp > số phải nộp 

Sơ đồ 1.9. Sơ đồ hạch toán cho phí Thuế TNDN   

-  Số thuế TNDN thực tế phải 

nộp trong năm nhỏ hơn số thuế 

thu nhập doanh nghiệp tạm phải 

nộp được giảm trừ vào chi phí 

thuế TNDN đã ghi nhận trong 

năm. 

- Thuế TNDNcủa các năm trước phải 

nộp bổ sung do phát hiện sai sót 

không trọng yếu của các năm trước 

được ghi tăng chi phí thuế TNDN của 

năm hiện tại  

-  Số thuế TNDN phải nộp được 

ghi giảm do phát hiện sai sót 

không trọng yếu của các năm 

trước được ghi giảm chi phí 

thuế TNDN trong năm hiện tại. 

-  Kết chuyển số chênh lệch 

giữa chi phí thuế TNDN phát 

sinh trong năm lớn hơn khoản 

được ghi giảm chi phí thuế 

TNDN trong năm vào tài khoản 

911 - “Xác định kết quả kinh 

doanh”. 
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CHƯƠNG 2  

THỰC TRẠNG CÔNG TÁC KẾ TOÁN MUA HÀNG VÀ XÁC ĐỊNH KẾT 

QUẢ KINH DOANH, CÔNG TÁC KẾ TOÁN TẠI TNHH ĐẦU TƯ VÀ 

PHÁT TRIỂN AN XUÂN PHÁT 

2.1. GIỚI THIỆU VỀ CÔNG TY 

Tên quốc tế: CÔNG TY TNHH ĐẦU TƯ VÀ PHÁT TRIỂN AN XUÂN PHÁT 

Mã số thuế: 6101272113 

Địa chỉ: 330 Sư Vạn Hạnh, Phường Duy Tân, Thành phố Kon    Tum, Tỉnh 

KonTum, Việt Nam 

Người đại diện: LƯƠNG TẤN XUÂN, LƯƠNG THỊ HƯƠNG Ngoài ra: 

LƯƠNG TẤN XUÂN, LƯƠNG THỊ HƯƠNG Còn đại diện các doanh nghiệp: CÔNG 

TY TNHH AN PHÚ TV 

Ngày hoạt động: 2020-07-20 

Quản lý bởi: Chi cục Thuế Thành phố Kon Tum 

Loại hình DN: Công ty trách nhiệm hữu hạn 2 thành viên trở lên ngoài Nhà Nước 

Tình trạng: Đang hoạt động (đã được cấp GCN ĐKT) 

Ngành nghề kinh doanh: Bán buôn vật liệu, thiết bị lắp đặt khác trong xây dựng 

2.2. ĐẶC ĐIỂM HOẠT ĐỘNG KINH DOANH 

Ngoài lĩnh vực bán buốn vật liệu, thiết bị khác trong xây dựng doanh nghiệp còn 

buôn bán các loại máy móc, thiết bị, các phụ tùng máy công nghiệp khác, gia công cơ khí 

các loại.  

2.3. SƠ LƯỢC VỀ TÌNH HÌNH TÀI SẢN, NGUỒN VỐN, DOANH THU, CHI PHÍ 

VÀ LỢI NHUẬN TRONG 3 NĂM 2021, 2022, 2023 

a. Cấu trúc tài sản: 

Bảng 2.1. Cấu trúc tài sản 

Chỉ tiêu 2021 2022 2023 

Cấu trúc 

tài sản 

Số tiền Tỷ 

trọng 

Số tiền  Tỷ 

trọng 

Số tiền Tỷ 

trọng 

Tài sản 

ngắn hạn  

5,624,811,168 85.5% 8,071,973,693 84.9% 10,917,555,266 89.1% 

Tài sản 

dài hạn 

951,515,151 14.5% 1,435,327,610 15.1% 1,341,007,864 10.9% 

Tổng tài 

sản 

6,576,326,319 100% 9,507,301,303 100% 12,258,563,130 100% 

Cấu trúc tài sản của doanh nghiệp phần lớn đến từ tài sản ngắn hạn. Có su thế tăng 

dần qua các năm. Chiếm tỷ trọng lớn nhất trong tài sản ngắn là tiền và các khoản tương 

đương tiền. Tiền trong tổng tài sản có tỷ trọng cao điều đó cho thấy doanh nghiệp có khả 
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năng thanh toán tốt, nhưng việc dữ trữ quá nhiều tiền trong công ty có thể gây lãng phí 

nguồn vốn. Việc dữ trữ hàng tồn kho có thể mất nhiều chi phí kho và bị ứa động vốn 

nhưng bên cạnh đó có thể đáp ứng nhu cầu của khách hàng một cách kịp thời. 

b. Cấu trúc nguồn vốn: 

Bảng 2.2. Cấu trúc nguồn vốn 

Chỉ tiêu 2021 2022 2023 

Nợ phải trả 185,066,735 1,388,164,751 4,532,422,384 

Tỷ suất nợ: Nợ/NV 2.7% 14.5% 35.1% 

Vốn chủ sở hữu 6,682,690,809 8,162,013,530 8,369,303,068 

Tỷ suất tự tài trợ 97.3% 85.5% 64.9% 

Tổng nguồn vốn 6,867,757,544 9,550,179,281 12,901,725,452 

Vốn chủ sở hữu chiếm tỷ trọng lớn hơn nợ phải trả trong tổng nguồn vốn. Tỷ suất 

nợ cao nhất là năm 2023 (31,5%) và thấp nhất là năm 2021 (2,7%). Có xu hướng tăng 

qua 3 năm. Cụ thể, tỷ suất nợ của doanh nghiệp năm 2021 (2,7%) thấp hơn nhiều so với 

vốn chủ sở hữu cho thấy rằng, rũi ro thanh toán của doanh nghiệp thấp nhưng chi phí vốn 

cao vì thế đem lại lợi nhuận thấp. Tương tự năm 2022 tỷ lệ nợ tăng lên 11,8% nhưng vẫn 

thấp hơn tỷ lệ tài trợ. 

Tỷ lệ tự tài trợ cao nhất vào năm 2021 (97,3%) và thấp nhất năm 2023 (64,9%) nó 

có xu hướng giảm mạnh qua 3 năm. Cụ thể năm 2022 giảm 11,8% so với năm 2021. Năm 

2023 giảm mạnh 20,6% so với năm 2022. 

c. Tình hình doanh thu, lợi nhuận: 

Bảng 2.3.Tình hình doanh thu, lợi nhuận 

Chỉ 

tiêu 

2021 2022 2023 Chênh 

lệch năm 

2022/2021 

Chênh 

lệch năm 

2023/2022 

% chênh 

lệch 

% chênh 

lệch 

DTBH 

và 

CCDV 

(DTT)  

16,380,553,619 19,827,550,635 20,013,895,029 21.0% 0.9% 

GVHB 14,532,826,776 17,507,842,786 18,516,152,498 20.5% 5.8% 

LN 

gộp về 

BH và 

CCDV 

1,847,726,843 2,319,707,849 1,497,742,531 25.5% -35.4% 

Doanh thu có xu hướng tăng lên trong 3 năm. Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch 

vụ cao nhất là năm 2023 và thấp nhấp là 2021. Tuy nhiên lợi nhuận gộp năm 2022 cao 
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hơn so với năm 2021 nhưng lại bị giảm khi đến năm 2023. Vì giá vốn hàng bán năm 

2023 cao hơn so với 2021. 

2.4. TỔ CHỨC QUẢN LÝ KINH DOANH  

2.4.1. Tổ chức bộ máy quản lý 

 

 

 

 

 

 

 

 

Sơ đồ 2.1. Sơ đồ bộ máy tổ chức của công ty 

2.4.2. Chức năng và nhiệm vụ của từng bộ phận 

Giám đốc: 

Là người đại diện pháp luật của công ty, có quyền quyết định mọi công việc của 

công. ty, có chức năng lãnh đạo, định hướng và điều hành hoạt động của đơn vị. 

Là người phê duyệt mọi quyết định kinh doanh, ký kết các hợp đồng kinh tế và xây 

dựng mối quan hệ lâu dài với đối tác của công ty. 

Giám đốc đưa ra các quyết định chiến lược liên quan đến thị trường, sản phẩm/dịch 

đầu tư và phát triển tổ chức. 

Phòng kinh doanh:  

Đảm nhận công việc tham mưu, ra các đề xuất, ý kiến về phư hướng kinh doanh, 

phân phối sản phẩm trên thị trường để tiếp cận gần hơn với khách hàng tiềm năng nhằm 

thúc đẩy quá trình tiêu thụ sản phẩm. 

Thiết lập mối quan hệ, đàm phán, phản hồi với đối tác và khách hàng. Tìm hiểu, 

nghiên cứu sản phẩm, giá cả trên thị trường để định giá sản phẩm khi bán hàng và tìm 

nguồn cung hàng hóa cho doanh nghiệp phục vụ hoạt động kinh doanh  

Phòng kỹ thuật:  

Thực hiện công việc nghiên cứu, bảo hành, sửa chữa các thiết bị, máy móc của đơn 

vị và khách hàng. 

Tài chính – kế toán:  

Mỗi ngày thực hiện việc thu thập và lập các hoá đơn, chứng từ của các hoạt động 

kinh tế, tài chính phát sinh trong đơn vị. Đồng thời, theo dõi số dư đầu kỳ, cuối kỳ và 

định khoản các số phát sinh trong kỳ vào các sở và tài khoản liên quan.  

Quản lý, ghi chép mọi luồng tiền ra, vào và biến động tài sản của đơn vị.  

Bên cạnh đó, đóng góp ý kiến kiến và quản lý tình hình tài chính của công ty. Đảm 

bảo các nghiệp vụ pháp sinh được ghi nhận đây đủ, kịp thời, chính xác, đảm bảo công tác 

kế toán được thực hiện đúng theo chuẩn mực kế toán. 

Phòng giám sát:  

Giám đốc 

Phòng kinh 

doanh 

Tài chính-Kế toán  Phòng kỹ 

thuật 

Phòng giám sát 
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Quản lý hồ sơ, hợp đồng kinh tế kết hợp với việc kiểm tra, giám sát kho về chất 

lượng và tình trạng hàng hoá.  

Xác định các rủi ro trong doanh nghiệp để đề xuất các biện pháp giảm thiểu hoặc 

loại bỏ rủi ro. 

Kiểm tra và báo cáo các kết qua kiểm tra cho các bộ phân để cải thiện vẫn để vướng 

mắc. 

2.5. TỔ CHỨC CÔNG TÁC KẾ TOÁN TẠI CÔNG TY TNHH ĐẦU TƯ VÀ PHÁT 

TRIỂN AN XUÂN PHÁT 

2.5.1. Tổ chức bộ máy kế toán 

 

 

 

 

 

 

 

Sơ đồ 2.2. Sơ đồ tổ chức bộ máy kế toán 

Kế toán trưởng: 

Quản lý và giám sát các hoạt động của kế toán trong bộ phận. 

Lập kế hoạch cho các hoạt động thu chỉ bao gồm cả việc phân bồ, dự toán ngân 

sách cho các hoạt động ấy. 

Cuối kỳ thực hiện các bút toán cuối kỳ, kết chuyển số liệu để lập các số và báo cáo 

tài chính. Chịu trách nhiệm về tính kịp thời, trung thực, khách quan và có thể so sánh 

được của số liệu trên báo cáo.  

Cuối mỗi quý, báo cáo số liệu của các báo cáo mà ban giám đốc yêu cầu để họ đưa 

ra quyết định kinh doanh hiệu quả. 

Kiểm tra sự phát sinh của các chứng từ và phê duyệt vào các chứng từ thu, chỉ liên 

quan đến đến hoạt động mua, bán hàng hoá, các chi phí, thuế trong đơn vị. 

Kế toán tổng hợp: 

Lập chứng từ của các nghiệp vụ phát sinh trong công ty và tính toán các chi phí 

trong doanh nghiệp và cân đối giá trị hàng bán ra, hỗ trợ việc định giá để hoạt động kinh 

có hiệu quả. 

Lập tờ khai thuế, quyết toán thuế, xử lý các vấn đề về thuế để đảm bảo doanh 

nghiệp tuân thủ các quy định về thuế theo pháp luật. 

Thực hiện thu thập, tính toán và ghi chép kịp thời để phản ánh một các đầy đủ, 

chính xác các nghiệp vụ phát sinh. 

Theo dõi, ghi chép các khoản công nợ khách hàng, công nợ nhà cung cấp các khoản 

vay ngắn hạn và dài hạn. Thực hiện kiểm tra tổng hợp công nợ thường xuyên để đảm bảo 

thu hồi nợ đúng hạn và kịp thời trả các khoản nợ. 

Thủ quỹ: 

Kế toán trưởng 

Kế toán 

tổng hợp 

Thủ quỹ Kế toán vật tư 

(thủ kho) 
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Chịu trách nhiệm thân dối, quản lý dòng tiền của đơn vị, 

Lập và ghi nhận các chứng từ bao gồm phiếu thu, phiếu chỉ đảm bảo tính chính xác 

và đầy đủ số lượng tiền mặt thực tế và dữ liệu tiền trên hệ thống kế toán của đơn vị. 

Thực hiện các giao dịch tài chính như thanh toán, nhận tiên và gửi tiền đảm bảo tính 

chính xác, đúng hạn và tuân thủ pháp luật.  

Tham gia vào quá trình chuẩn bị báo cáo tài chính, cung cấp thông tin hỗ trợ quản 

lý trong quá trình ra quyết định về chính sách tiền của đơn vị. 

Kế toán vật tư (Thủ kho): 

Quản lý các hoạt động nhập kho, xuất kho, kiểm kê và theo dõi hàng hóa, vật tư 

trong kho đảm bảo tính chính xác đầy đủ số lượng và chất lượng hàng hóa.  

Khi nghiệp vụ liên quan đến biến động tài sản phát sinh, kế toán kịp thời lập các 

phiếu nhập kho, đảm bảo tính chính xác và đầy đủ của dữ liệu kho trong hệ thống kế 

toán. 

Tính toán giá vốn vật tư và đánh giá giá trị vật tư, hàng hóa trong kho. 

Hỗ trợ quá trình đặt hàng: kiểm tra chất lượng và số lượng vật tư; hỗ trợ quá trình 

bán hàng: kiểm tra hợp đồng cung cấp đảm bảo tính chính xác và đúng hạn của hoạt động 

cung cấp hàng hóa đến khách hàng. 

2.5.2. Chính sách kế toán, hình thức ghi sổ trong Công ty An Xuân Phát 

Áp dụng Thông tư 133/2016/TT-BTC. 

Phương pháp kế toán: theo hình thức Nhật kí chung. 

- Phương pháp tính giá vốn hàng bán: là phương pháp tính giá sau mỗi lần nhập. 

- Chính sách khấu hao: Theo phương pháp đường thẳng. Báo cáo định kì theo niên 

độ: Từ - ngày 01/01 đến ngày 31/12. 

- Chính sách về việc hạch toán thuế: hạch toán kê khai thuê theo quý, theo phương 

pháp khấu trừ. 

- Phần mềm kế toán được đơn vị sử dụng: 1C: Finance & Accounting 

2.5.3. Quy trình xử lý dữ liệu chung 

Hằng ngày, kế toán phải thu thập các chứng từ liên quan đến hoạt động kinh doanh 

của công ty bao gồm hoá đơn, hợp đồng kinh tế, phiếu thu/chi... Tùy theo nội dung 

nghiệp vụ mà sẽ có những loại chứng từ khác nhiều. 

Sau khi thu thập chứng từ liên quan đến nghiệp vụ kinh tế phải sắp xếp chúng theo 

ngày phát sinh và phân loại theo nội dung kinh tế. Căn cứ vào chứng từ kế toán, kế toán 

ghi nhận thông tin các nghiệp vụ trong chứng từ 

Vào các từng phân hệ trên phần mềm. Các dữ liệu nghiệp vụ sẽ được phần mềm tự 

động chuyển sang số Cái, số chi tiết tương ứng với các tài khoản được nhập vào chứng từ 

trên phần mềm.   

Định kỳ, kế toán tiến hành kiểm tra và sửa lỗi để đảm bảo tính chính xác của dữ 

liệu. 
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Thực hiện khóa số vào cuối mỗi kỳ để tính tổng số phát sinh và số dư của từng tài 

khoản trên số cái. Sau đó thực hiện đối chiếu giữa số Cái, Nhật ký chung với số chi tiết 

các tài khoản và số quỹ xem có khớp đúng hay không. 

Nếu số liệu giữa các số khớp đúng với nhau thì kế toán tiền hành lập Bảng cân đối 

số phát sinh và Báo cáo tài chính. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Ghi chú 

                     Nhập số liệu hàng ngày 

                     In số, báo cáo cuối năm 

                     Đối chiếu, kiểm tra 

Sơ đồ 2.3. Trình tự ghi theo hình thức sổ kế toán trên phầm mền kế toán 

2.5.4. Mối quan hệ của phòng kế toán với từng phòng ban 

Phòng kinh doanh: 

Kế hoạch và đưa ra các quyết định kinh doah phù hợp. - Kế toán theo dõi các khoản 

công nợ khách hàng, ghi nhận các khoản doanh thu chưa được thanh toán để thông báo 

với phòng kinh doanh để liên hệ, đối thoại với khách hàng và giải quyết các vấn đề công 

nợ đảm bảo tính khách quan và công bằng trong giao dịch. 

Cung cấp thông tin về tiền và tài sản để phòng kinh doanh đưa ra các quyết định 

kinh doanh. 

Hỗ trợ phòng kinh doanh định giá hàng hóa, dịch vụ của công ty, đưa ra các đề xuất 

về giá cả, chiết khẩu phù hợp. 

Phòng kỹ thuật: 

Phòng kế toán tính giá thành dịch vụ để đưa ra giá cả hợp lý và có lợi nhuận. 

Kế toán ghi nhận các nghiệp vụ dịch vụ kỹ thuật của phòng kỹ thuật bao gồm các 

khoản thu, chỉ, theo dõi, nhắc nhở việc hoàn tất hợp đồng dịch vụ. Điều này giúp đảm 

bảo số liệu kế toán liên quan đến hoạt động kỹ thuật 

Phòng giám sát: 

Kế toán hỗ trợ phòng giám sát kiểm tra, đối chiếu chứng từ, hỗ trợ phòng giám sát 

trong quá trình kiểm toán nội bộ, giảm thiểu rủi ro từ việc đối chiếu chứng từ hoặc chuẩn 

bị các tài liệu kiểm toán, cung cấp thông tin hoặc giải đáp hỗ trợ cho việc kiểm toán công 

ty. 

Hỗ trợ công tác phát hiện và ngăn chặn các hành vi gian lận. 

PHẦN MỀN KẾ TOÁN 

1C: Finance & 

Accounting 

BÁO CÁO 

 Báo cáo kế toán 

 

SỔ KẾ TOÁN 

 Sổ tổng hợp (sổ 

NKC, Sổ Cái 

 Sổ chi tiết 

CHÚNG TỪ 

GỐC 
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2.6. KẾ TOÁN NGHIỆP VỤ BÁN HÀNG 

2.6.1. Quy trình nghiệp vụ bán hàng 
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                    KHÔNG 

 

 

 

 

 

                          DUYỆT 

 

 

 

 

 

 

 

 

                                           

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 
            KHÔNG 

 

 

 

 

 

 

 

 

                     DUYỆT 

   

KHÁCH 

HÀNG 

BỘ PHẬN 

KINH 

DOANH 

GIÁM 

ĐỐC & KẾ 

TOÁN 

TRƯỞNG 

KẾ TOÁN THỦ KHO THỦ QUỸ 

BẤT ĐẦU 

YÊU CẦU 

BÁO CÁO 
GỬI BÁO 

CÁO 

PHẢN HỒI 

GỬI ĐƠN 
ĐẶT HÀNG 

KIỂM TRA 

TỒN KHO 

KIỂM TRA KHẢ 

NĂNG THANH 

TOÁN 

XÁC ĐỊNH ĐƠN 

ĐẶT HÀNG 

LẬP HỢP 
ĐỒNG 

PHÊ 

DUYỆ

T BÁN 

HÀNG 

PHẢN 

HỒI KHI 

PHẢN HỒI 
KHI 

ĐỒ

NG 

Ý 

XUẤT HÓA 

ĐƠN 

ĐIỀU CHỈNH 

HỢP ĐỒNG 

LẬP PHIẾU 

XUẤT KHO 

KIỂM TRA 

CHỨNG TỪ, 

ĐIỀU CHỈNH 

PHIẾU XUẤT 

KHO 
PHÊ 

DUYỆ

T 

XUẤT HÀNG 
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Sơ đồ 2.4. Sơ đồ quy trình bán hàng 

a. Diễn giải: 

Khách hàng khi có nhu cầu về các thiết bị tin học văn phòng văn phòng liên hệ tới 

phòng kinh doanh và yêu cầu báo giá. phòng kinh doanh sau khi nhận được  yêu cầu báo 

giá sẽ gửi báo giá và chở khách hàng phản hồi bằng đơn đặt hàng. 

Kế toán để kiểm tra khả năng thanh toán và hạn mức tín dụng của khách hàng. Nếu 

khách hàng có đủ tài chính để thanh toán (không có khoản nợ xấu nào), phòng kinh 

doanh sẽ liên lạc lại với khách hàng để đảm bảo rằng khách hàng đã đặt hàng đúng nhu 

cầu của mình và xác nhận lại giá cả. 

Kế toán căn cứ vào thông tin đặt hàng của khách hàng mà phòng kinh doanh cung 

cấp để lập hợp đồng bán hàng và đưa cho giám đốc phê duyệt sau đó thực hiện xuất hoá 

  
 
 
 
 

 
THANH TOÁN NGAY 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

BÁN NỢ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 
          KHÔNG 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

                    DUYỆT 

 

 

 

 

 

   

 

NHẬN HÀNG VÀ 

HÓA ĐƠN 

NHẬN 

TIỀN 

PHÊ 

DUYỆ 

THU 

TIỀN 

NHẬP LIỆU 

CHỨNG TỪ & 

GHI SỔ 

NHẬP LIỆU 

CHỨNG TỪ & 

GHI SỔ CÔNG 

NỢ 

KẾT THÚC 

LẬP 

PHIẾU 
THU 

KIỂM TRA 

CHỨNG TỪ, 

ĐIỀU CHỈNH 

PHIẾU THU 
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đơn bán hàng, thủ kho cũng được nhận một bản để tiến hàng chuẩn bị, xuất kho hàng 

hoá. 

Vào ngày giao hàng, thủ kho lập Phiếu Xuất Kho để giám đốc và kế toán trưởng 

phê duyệt trước khi thủ kho xuất hàng. Khi xuất hàng phải có sự kiểm tra của giám sát về 

số lượng và chất lượng hàng hoá đảm bảo hàng được giao đến cho khách hàng đúng quy 

cách, chủng loại. 

Trường hợp không nhận được phê duyệt Phiếu Xuất Kho của giám đốc và kế toán 

trưởng do không có đủ chứng từ để minh chứng cho việc xuất kho hoặc các thông tin trên 

Phiếu Xuất Kho bị thiếu hoặc không chính xác. Kế toán vật tư phải kiểm tra lại các 

chứng từ liên quan hoặc điều chỉnh lại Phiếu Xuất Kho cho đúng. 

Một bản sao của hoà đơn GTGT sẽ đưa cho nhân viên giao hàng để căn cứ thu tiền 

và gửi khách hàng (hoặc đưa trực tiếp cho khách hàng). 

Sau khi nhận được tiền thủ quỹ tiến hành lập phiếu thu và chuyển cho kẻ toàn 

trường kiểm tra, đổi chiều giữa hoá đơn, số tiền nhận được với phiều thu để tiến hành ký 

duyệt sau đó giám đốc ký duyệt phiếu thu. Các chứng từ được thủ quỹ thu thập và nhập 

liệu nghiệp vụ và hạch toán trên phân hệ bán hàng của phần mềm. Nếu giảm đốc và kẻ 

toàn trường không phê duyệt phiêu thu do số tiền trên phiều thi không đúng như trên Hóa 

đơn GTGT hoặc không dây đủ chứng từ mình chứng cho việc thu tiền hay hóa đơn không 

có đầy đủ thông tin và chính xác thì thu quý cản kiểm tra lại các  chứng từ hoặc điều 

chỉnh lại phiếu thu cho đúng trước khi đưa cho cấp trên phê duyệt lại, Đối với hoá đơn 

bán nợ, kế toán tổng hợp căn cứ vào Phiếu Xuất Kho và hoa đơn bán hàng, hợp đồng bản 

hàng có sự phê duyệt của cấp quản lý có thẩm quyền để nhập liệu nghiệp vụ và định 

khoản trên phần mềm với tài khoản công nợ liên quan. 

b. Chứng từ: 

• Hoá đơn GTGT. 

• Phiếu thu. 

• Hợp đồng kinh tế. 

• Đơn đặt hàng. 

• Báo giá. 

• Phiếu xuất kho 

c. Sổ kế toán: Từ quá trình định khoản nghiệp vụ, phần mềm sẽ tự động cập nhật số 

liệu vào số Cái TK 1111, TK 1311, TK 1561, TK 5111, TK 33311 và sổ chỉ tiết cùng TK 
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c. Quy trình ghi sổ kế toán bán hàng: 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Ghi chú 

                      Ghi nhận hàng ngày 

                      Đối chiếu, kiểm tra  

Sơ đồ 2.5. Sơ đồ ghi sổ quy trình bán hàng 

2.6.2. Quy trình bán hàng của công ty 

Chứng từ hạch toán: 

Bảng báo giá 

Các hợp đồng bán hàng 

Phiếu xuất kho  

Biên bản gia nhận hàng hóa 

Phiếu Thu 

Nghiệp vụ minh họa: ngày 08/07/2023 

Ngày 03/07/2023 Công ty TNHH TV và XD Đại Phong Tây Nguyên mua số lượng 

hàng hóa trong bảng báo giá.  

- Sau khi có bảng báo giá công ty lập hợp đồng mua bán hàng hóa ngày 03/07/2023 

- Sau khi 2 bên đã thống nhất HĐ bán hàng, ngày 08/07/2023 Công Ty xuất kho bán 

hàng theo hợp đồng bán hàng có thuế GTGT là 8% vào ngày 03/07/2023 

Định khoản nghiệp vụ: 

 Nợ TK 1111 : 9.763.559 

Có TK 5111  : 9.040.332 

Có TK 3331(8%) : 723.227  

- Sau khi công ty TNHH TV và XD Đại Phong Tây Nguyên nhận được hàng hóa và 

làm biên bản giao nhận 

- Sau khi có biên bản giao nhận Công ty lập phiếu thu thu tiền của công ty TNHH 

TV và XD Đại Phong Tây Nguyên 

Hợp đồng kinh tế 

Hóa đơn GTGT 

1C: Finance & Accounting 

Sổ NKC 

Sổ chi tiết TK 

111, TK131, 

TK511 

Sổ cái TK111, TK131, TK511 



 

27 

 

  



 

28 

 

  



 

29 

 

 

  



 

30 

 

  



 

31 

 

  



 

32 

 

  



 

33 

 

 

Hình 2.1. Sổ chi tiết TK 511- Doanh thu bán hàng hóa 
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Hình 2.2. Sổ cái (nhật ký chung) TK511- Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ 
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2.6.3. Kế toán giá vốn bán hàng  

Phản ánh các chi phí liên quan đến hoạt động bán hàng và quản lý doanh nghiệp.  

Tài khoản sử dụng: TK 632 

Chứng từ sổ sách sử dụng: phiếu chi, giấy báo Có 

Sổ Sách: sổ chi tiết TK 632, sổ cái (nhật ký chung) TK 632 

Nghiệp vụ minh họa: 

Nghiệp vụ: 

Công ty ngày 08/07/2023 chi tiền để quảng cáo sản phẩm  

Định khoản:  

          Nợ TK 632      : 8.479.353 

 CóTK 1111: 8.479.353 

 

Hình 2.3. Phiếu chi ngày 08/07/2023- phiếu chi cho chi phí quảng cáo 
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Hình 2.4. Sổ chi tiết TK 632- giá vốn hàng bán 

2.6.4. Kế toán doanh thu và chi phí hoạt động tài chính 

Doanh thu hoạt động tài tính bao gồm các khoản thu hoặc khoản lãi liên quan đến 

các hoạt động tài chính trong công ty, trong đó: 

- Tiền lãi bao gồm: Lãi cho vay, lãi tiền gửi, chiết khấu thanh toán,... 

- Thu nhập về các hoạt động đầu tư khác 

- Lãi tỷ giá hối đoái 

- Các khoản doanh thu hoạt động tài chính khác  

Tài khoản sử dụng:  

Tài khoản 515 – Doanh thu hoạt động tài chính (Để theo dõi doanh thu hoạt động 

tài chính của công ty). Cuối kỳ kết chuyển số lợi nhuận từ doanh thu hoạt động tài chính 

sang TK 911 để xác định kết quả hoạt động kinh doanh  
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Chứng từ và sổ sách sử dụng: 

Chứng từ dùng để phán ánh doanh thu hoạt động tài chính: Giấy báo Có 

Sổ sách sử dụng: Sổ Nhật ký, Sổ chi tiết TK 515, Sổ Cái TK 515  

Quy trình luân chuyển chứng từ: 

Hàng tháng, ngân hàng mà công ty mở thẻ sẽ chuyển tiền lãi vào tài khoản của công 

ty và gửi giấy báo có về công ty. Kế toán dựa vào chứng từ giao dịch (Giấy báo Có) tiến 

hành kiểm tra và ghi sổ nhật ký chung. Sau đó sẽ hạch toán vào sổ cái TK 515 đến cuối 

kỳ kế toán sẽ kết chuyển sang TK 911 để xác định kết quả hoạt động kinh doanh. 

- Nghiệp vụ phát sinh:  ngày 14/07/2023 lãi tiền gửi của Ngân hàng Thương mại Cổ 

phần Đầu tư &Phát triển Việt Nam 

Nợ TK 1121 : 3.476 

 Có TK 515 : 3.476 

- Giấy báo có và sổ chi tiết TK 515 

 

Hình 2.5. Giấy báo có Ngày 14/07/2023 
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Hình 2.6. Sổ chi tiết TK 515- Doanh thu hoạt động tài chính 

2.6.5. Kế toán chi phí bán hàng và quản lý doanh nghiệp 

Chứng từ hoạch toán: bảng lương, bảng khấu hao TSCD, Phiếu Thu, Phiếu chi, 

Hóa đơn, … 

Tài khoản Sử dụng:  

TK 6421: Chi phí bán hàng 

Nghiệp vụ minh họa: 

- Ngày 19/07/2023 công ty mua dầu DO 0.001S-V của công ty Xăng Dầu Kon Tum 

với số tiền là 1.309.773 

Định khoản nghiệp vụ: 

Nợ TK 6421 :1.178.795,7 

Nợ TK 1311 :130.997,3 

    Có TK 1111 :1.309.773 

 

Hình 2.7.  Hóa đơn GTGT ngày 19/07/2023 
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Hình 2.8. Sổ chi tiết 6421- chi phí bán hàng 

TK 6422: Chi phí quản lý doanh nghiệp 

Chứng từ hạch toán: Phiếu thu 

Tài khoản sử dụng: TK 6422 

Nghiệp vụ: ngày 31/07/2023 công ty chi trả tiền phụ cấp ăn ca, điện thoại, làm thêm 

giờ tháng 07/2023 

 

Hình 2.9. Phiếu chi ngày 31/07/2023- trả tiền phụ cấp ăn ca, điện thoại, làm thêm, 

giờ tháng 07/2023 
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Hình 2.10. Sổ chi tiết TK 6422- Chi phí quản lý doanh nghiệp 

2.6.6. Kế toán thu nhập khác và chi phí khác 

a. Kế toán thu nhập khác 

Thu nhập khác là các khoản thu nhập từ các hoạt động xảy ra không thường xuyên 

như: thanh lý, nhượng bán, thu tiền phạt khách hàng do vi phạm hợp đồng,.. 

Tài khoản sử dụng: TK 711 – Thu nhập khác dùng để phản ánh các khoản thu nhập 

khác ngoài hoạt động thu của doanh nghiệp 

Chứng từ và sổ sách sử dụng: Chứng từ dùng để hạch toán bao gồm: Hóa đơn 

GTGT, phiếu thu, biên bản thanh lý, 

Sổ sách công ty sử dụng: Sổ Nhật ký chung, Sổ cái TK 711, Sổ chi tiết TK 711 

Nghiệp vụ minh họa: 

Ngày 07/07/2023 công ty thu được một khoản tiền từ chị Yên về việc hỗ trợ khách 

hàng với số tiền 127,820 VND. 

Nợ TK 1121 : 127,820 

      Có TK 711 : 127,820 
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Hình 2.11. Phiếu Thu Hỗ trợ khách hàng ngày 07/07/2023 

 

Hình 2.12.  Sổ chi tiết TK 711- Thu nhập khác 
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Hình 2.13. Sổ Cái (Nhật Ký Chung) TK 711- Thu nhập khác 

b. Kế toán chi phí khác  

Chi phí khác là các khoản chi phí phát sinh do các sự kiện hay các nghiệp vụ riêng 

biệt với các hoạt động thông thường của công ty như: chi phí nhượng bán, tiền phạt do vi 

phạm hợp đồng,... 

Tài khoản sử dụng: TK 811 – Chi phí khác dùng để phản ánh các khoản chi phí của 

hoạt động sản xuất kinh doanh tạo ra doanh thu của doanh nghiệp  

Chứng từ và sổ sách sử dụng: 

Chứng từ dùng để hạch toán như: Phiếu chi, Hóa đơn GTGT,... 

Sổ sách mà công ty sử dụng: Sổ Nhật ký chung, Sổ cái TK 811, Sổ chi tiết TK 811 

Trong kỳ, công ty không phát sinh các khoản chi phí khác  

2.6.7. Chi phí thuế TNDN trong công ty  

Xác định thu nhập chịu thuế TNDN: 

- Tổng doanh thu từ bán hàng và cung cấp dịch vụ 

- Cộng các khoản thu nhập khác (lãi tiền gửi, cổ tức, chênh lệch tỷ giá, v.v.) 

- Trừ các khoản chi phí được trừ (chi phí nguyên vật liệu, nhân công, khấu hao tài 

sản, lãi vay, v.v.) 

Tính thuế suất TNDN: 

Thuế suất TNDN là 20% trên thu nhập chịu thuế. 

Tính số thuế TNDN phải nộp: 

Thuế TNDN phải nộp = Thu nhập chịu thuế × Thuế suất TNDN (20%) 

Chứng từ sử dụng: Phiếu chi 

Sổ sách công ty sử dụng: Sổ Nhật ký chung, Sổ cái TK 821, Sổ chi tiết TK 821 
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Hình 2.14. Phiếu chi tiền nộp Thuế TNDN ngày 31/12/2023 

 
 Hình 2.15. Sổ cái (nhật ký chung) TK 821- Chi phí Thuế TNDN  
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2.7. XÁC ĐỊNH KẾT QUẢ KINH DOANH 

Kết quả kinh doanh là số lãi hoặc lỗ do các hoạt động kinh doanh của doanh nghiệp 

mang lại trong một kỳ kế toán  

Kế toán hoạt động kinh doanh của doanh nghiệp bao gồm:  

Kết quả hoạt động sản xuất kinh doanh: Là số chênh lệch giữa doanh thu thuần và 

giá trị vốn hàng bán, chi phí bán hàng và chi phí quản lý doanh nghiệp.  

Trị giá vốn hàng bán bao gồm hàng hóa, sản phẩm, bất động sản, giá thành sản xuất 

của sản phẩm xây lắp, chi phí liên quan đến hoạt động kinh doanh bất động sản đầu tư 

như chi phí khấu hao, chi phí cho thuê hoạt động, chi phí sửa chữa, nâng cấp, chi phí 

thanh lý, nhượng bán bất động sản đầu tư. 

Kết quả hoạt động tài chính: Là con số chênh lệch giữa chi phí hoạt động tài chính 

và thu nhập hoạt động tài chính  

Kết quả hoạt động khác: là số chênh lệch giữa các thu nhập khác và các khoản chi 

phí khác 

Cuối kỳ, kế toán thực hiện bút toán Kết chuyển để xác định kết quả kinh doanh 

trong kỳ 

Tài khoản sử dụng: 

Để hạch toán xác định kết quả kinh doanh công ty sử dụng TK 911 – Xác định kết 

quả kinh doanh 

Chứng từ và sổ sách sử dụng: Sổ Cái, Sổ chi tiết TK 911 

Quy trình luân chuyển chứng từ: Cuối kỳ, kế toán tiến hành khóa sổ kế toán, xác 

định số phát sinh tại sổ cái các tài khoản: TK 511, 515, 632, 641, 642 sau đó phản ánh lên 

Sổ cái TK 911 

Phương thức hạch toán: 

Cuối kỳ kinh doanh, kế toán tiến hành kết chuyển số doanh thu thuần về tiêu thụ 

hàng hóa, dịch vụ trong kỳ: 

Nợ TK 511: Doanh thu thuần 

     Có TK 911: Tổng doanh thu thuần về tiêu thụ trong kỳ 

Kết chuyển doanh thu hoạt động tài chính trong kỳ 

Nợ TK 515: Doanh thu hoạt động tài chính 

      Có TK 911: Kết chuyển doanh thu hoạt động tài chính 

Kết chuyển trị giá vốn của hàng hóa, dịch vụ đã tiêu thụ trong kỳ 

Nợ TK 911: Tồng giá vốn hàng bán 

      Có TK 632: Kết chuyển giá vốn hàng bán 

Kết chuyển chi phí quản lý doanh nghiệp trừ vào kết quả kinh doanh trong kỳ 

Nợ TK 911: Tổng chi phí QLDN trừ vào kết quả kinh doanh trong kỳ  

      Có TK 6421: Kết chuyển chi phí bán hàng trong kỳ 

      Có TK 6422: Kết chuyển chi phí quản lý doanh nghiệp 

Nghiệp vụ xác định kết quả kinh doanh:  
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Kết chuyển doanh thu thuần để xác định kết quả kinh doanh 

Sau khi đối chiếu số liệu sổ cái TK 5111, ta có tháng 7 doanh thu thuần của công ty 

là 899.426.724 đồng kết chuyển doanh thu sang TK 911 – xác định kết quả kinh doanh 

Nợ TK 511 : 899.426.724 

 Có TK 911 : 899.426.724 

Kết chuyển doanh thu hoạt động tài chính để xác định kết quả kinh doanh 

Sau Khi đối chiếu số liệu sổ chi tiết TK 515, kế toán sẽ kết chuyển vào TK 911 để 

xác định kết quả kinh doanh trong kỳ. Bút toán ghi nhận: 

Nợ TK 515 : 3.476 

 Có TK 911 : 3.476 

Kết chuyển giá vốn hàng bán xác định kết quả kinh doanh 

Căn cứ và đối chiếu Sổ cái và sổ chi tiết 632 “giá vốn hàng bán”, kế toán sẽ kế 

chuyển vào TK 911 để xác định kêt quả kinh doanh trong kỳ. Bút toán ghi nhận:  

Nợ TK 911 : 781.851.713 

 Có TK 632 : 781.851.713 

Kết chuyển chi phí khác để xác định kết quả kinh doanh 

Căn cứ và đối chiếu Sổ cái và sổ chi tiết TK 711 “Chi phí khác”, kế toán sẽ kế 

chuyển vào TK 911 để xác định kêt quả kinh doanh trong kỳ. Bút toán kết chuyển:  

Nợ TK 911 : 127.820 

 Có TK 711 : 127.820 

Kết chuyển Chi phí hoạt động để xác định kết quả kinh doanh 

Căn cứ và đối chiếu sổ chi tiết TK 6421 “Chi phí bán hàng” và TK 6422 “Chi phí 

quảng lý doanh nghiệp”, kế toán sẽ kế chuyển vào TK 911 để xác định kêt quả kinh 

doanh trong kỳ. Bút toán kết chuyển: 

Nợ TK 911 : 110.259.549 

 Có TK 6421 : 42.045.020 

 Có TK 6422 : 68.214.529 

    TK 632                  TK 911                     TK 511  

 Kc GVBH  Kc DT thuần 

    781.851.713    899.426.724 

  TK 515 

    TK 6421 Kc DT tài chính 

 Kc CPBH                         3.476 

 42.045.020 

      TK 6422                                                TK 711 

 Kc CP QLDN               Kc Thu nhập Khác 

 68.214.529                      127.820 

 

 

Sơ đồ 2.6. Hạch toán tổng hợp kết quả kinh doanh tháng 07/2023 công ty tnhh đầu 

tư và phát triển an xuân phát 
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Hình 2.16.  Sổ chi tiết TK 911- Xác định kết quả kinh doanh 

 

Hình 2.17.  Sổ cái (nhật ký chung) TK 911- Xác định kết quả kinh doanh 

Báo cáo kết quả kinh doanh tháng 07 năm 2023 

Cuối kì, khi kết toán sau khi xác định mục tiêu: 

- Sắp xếp các chứng từ kế toán theo trình tự thời điểm phát sinh 

- Đổi chiếu nội dụng kinh tế, số tiền phát sinh từng chứng từ với nội dung kinh tế, 

số tiền của từng nghiệp vụ được phản ảnh trên số sách kế toán. 

- Kiểm soát quan hệ đối ứng các tài khoản trong số cái, chứng từ ghi số, số tổng 

hợp. 
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- Đối chiếu số liệu giữa chứng từ ghi sổ, số cái và số tổng hợp các tài khoản với 

nhau. 

- Đối chiếu số liệu giữa các số chi tiết với số tổng hợp. 

Sẽ cho ra báo cáo kết quả hoạt động kinh doanh của công ty vào tháng 07 năm 2023 

 

 

Hình 2.18.  Báo cáo kết quả hoạt động kinh doanh tháng 7/2023  
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CHƯƠNG 3  

GIẢI PHÁP KIẾN NGHỊ ĐỀ XUẤT 

3.1. NHẬN XÉT CHUNG 

Sau khi trải qua thời gian thực tập tại Công ty TNHH Đầu Tư Và Phát Triển An 

Xuân Phát, những ưu điểm chung của Công ty như sau: 

Trải qua hơn 4 năm từ khi thành lập tới nay, Công ty đã phát triển không ngừng về 

quy mô, sự đa dạng về hàng hóa cũng như DT tăng qua từng năm.  

3.1.1. Ưu điểm 

Cơ cấu tổ chức giữa các cấp, các phòng trong Công ty khá tốt, tuy số lượng ít người 

nhưng sự phân chia hợp lý nên năng suất lao động cao. Công ty đặt con người lên hàng 

đầu nên các chính sách về phúc lợi, lương thưởng khá tốt. Ngoài việc chấp hành theo quy 

định về người lao động thì Công ty có những chế độ lương thưởng khá cao, còn có cung 

cấp cho nhân viên ở xa chỗ ở, ăn ca,... 

Giám đốc, phó giám đốc là những người có năng lực lãnh đạo cũng như hiểu biết 

chuyên môn 

 Về hình thức tổ chức công tác kế toán 

Tổ chức kế toán theo hình thức Nhật ký chung, áp dụng Thông tư 133 là rất phù hợp 

với đặc điểm, quy mô của Công ty. 

 Về hệ thống chứng từ và sổ sách kế toán 

Việc lưu trữ chứng từ, sổ sách được Công ty thực hiện khá cẩn thận. Mỗi chứng từ 

trong mỗi nghiệp vụ được in ấn rõ ràng, đóng thành tập và bấm lại với nhau, tránh thất 

lạc hay nhầm lẫn giữa các nghiệp vụ. Việc này tạo thuận lợi khi có Thanh tra Thuế về 

kiểm tra. Bên cạnh đó, việc luân chuyển chứng từ được thực hiện nhanh chóng và kip 

thời, tạo điều kiện để hiệu suất làm việc nâng cao. 

Sổ sách được lưu trữ bằng cả file mềm và bàn cứng để tránh mất dữ liệu. Số sách 

được in ra, đóng tập theo thứ tự và bảo quản ở trong kho theo thứ tự từng năm, rất dễ để 

tìm kiếm khi cần thiết hoặc khi Cơ quan Thuế về thanh tra 

3.1.2. Nhược điểm 

 Về công tác kế toán 

Vì là Công ty với nhiều mặt hàng khác nhau nên việc báo cáo hằng tuần hoặc hằng 

tháng là điều cần thiết nhưng Công ty chưa thực hiện. Việc đối chiếu giữa kế toán và thủ 

kho cũng cần được thực hiện thường xuyên để phát hiện ra việc sai sót kịp thời chứ 

không để dồn nửa năm hoặc cuối năm mới kiểm tra 1 lần như vậy rất khó để truy vết 

trách nhiệm. 

Việc kiểm kê hàng tồn kho chưa được chú ý tới dẫn đến đôi khi hết hàng hóa nhưng 

thủ kho không biết, không kịp thời đáp ứng được khách hàng. 

Khi mua những đồ dùng nhỏ như văn phòng phẩm, giấy,... Thường không thông 

qua ý kiến của giám đốc hoặc phó giám đốc. Đây là một sơ hở để nhân viên có thể trục 

lợi cá nhân, tham ô công quỹ. 
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Công ty không thực hiện việc bảo mật lương của nhân viên, những trường hợp đố 

kỵ, ghen ghét lẫn nhau là khó tránh khỏi, ảnh hưởng đến văn hóa của Công ty và thậm 

chí là sự không hợp tác làm công việc bị đình trệ. 

3.2. GIẢI PHÁP NHẰM HOÀN THIỆN CÔNG TÁC KẾ TOÁN  

 Về công tác kế toán 

Tất cả mọi CP phát sinh cần được sự thông qua của giám đốc, tránh nhân viên có 

hành vi trục lợi 

Thực hiện việc kiểm tra hàng tồn kho, đối chiếu giữa các bộ phận liên quan thường 

xuyên hơn 

 Về cơ cấu tổ chức 

Nên để giám đốc kiêm luôn thủ quỹ. Như đã đề cập ở phần trên, phiếu chỉ cần sự 

phê duyệt của giám đốc nên khi để giám đốc kiêm thủ quỹ là hợp lý. 

 Về công tác doanh thu chi phí  

Cần cập nhật tình trạng thanh toán của mỗi hóa đơn ngay khi khách hàng thanh toán 

để tránh sai sót, đồng thời giám đốc có thể đối chiếu với tiền mặt mà mình nhận được 

hằng ngày. 
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KẾT LUẬN 

Lợi nhuận của một doanh nghệp không đơn thuần được đo bằng giá trị vật 

chất mang lại mà còn phải đảm bảo về cả chất và lượng về nhân lực cũng như 

thành quả kinh doanh trong mỗi doanh nghiệp. Để đạt được mục tiêu này thì mỗi 

doanh nghiệp cần tạo ra cho mình một hướng đi riêng, với những đường lối, 

phương hướng hạch toán kinh doanh đúng đắn, hiệu quả.  

Kế toán là một công cụ quan trọng và cần thiết không thể thiếu được trong 

mỗi doanh nghiệp. Kế toán vừa là một công cụ quản lý kinh tế vừa là công tác 

nghiệp vụ hữu hiệu, là một trợ thủ đắc lực cho các nhà hoạch định kinh doanh vạch 

ra hướng phát triển trong tương lai. Kế toán xác định kết quả kinh doanh đóng góp 

không nhỏ trong việc đánh giá hiệu quả công tác tiêu thụ và xác định lợi nhuận.  

Trong quá trình thực tập tại công ty TNHH ĐẦU TƯ VÀ PHÁT TRIỂN AN 

XUÂN PHÁT, em đã tìm hiểu về công tác kế toán tại công ty. Từ đó nhận ra 

những vấn đề còn tồn tại trong công tác tổ chức kế toán, quản lý chứng từ, cập nhật 

thông tin về các chính sách của nhà nước (hệ thống tài khoản sử dụng, quy trình sử 

lý số liệu, lưu trữ hóa đơn chứng từ...) và đưa ra các biện pháp khắc phục nhằm 

nâng cao lợi nhuận của công ty như tạo chính sách ưu đãi cho khách hàng ký hợp 

đồng dài hạn, kiểm tra đối chiếu chứng từ hàng tháng để giảm bới áp lực công việc 

cuối năm khi quyết toán, lập báo cáo tài chính. 

Khi tỉnh hình kinh doanh được cải thiện đời sống nhân viên công ty sẽ tăng 

lên. Trong những năm qua, ban lãnh đạo công ty luôn cố gắng tạo ra môi trường 

làm việc thân thiện nhằm giữ chân nhân viên. 
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